Wie man mit SILBER mehr GOLD kaufen kann. Umsatzwunder Edelmetall?

Anmeldung: Fax 0049 (0) 8671 9641-15 oder E-Mail an seminare@dgfrp.de

Ja, ich mochte mich anmelden fir

1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1

1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1

[ Donnerstag, D-84503 Altétting 0 Dienstag, D-Diisseldorf
27. April 17 Beginn: 09:30 Uhr —17:00 Uhr 04. Juli 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 39,00 € zzgl. MwsSt./pro Person Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person
1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1 1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1
O Mittwoch, ~ D-Hamburg 0 Dienstag, D-Wiirzburg
03. Mai 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr 11. Juli17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person
O Donnerstag, D-Hamburg O Mittwoch, D-Wiirzburg
04. Mai 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr 12 Juli17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwsSt./pro Person Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person
. 1-Tages-Geschdftspartner Schulung LG 1
1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1 D-Altétting
Ll Dienstag, e 6130 Uhr - 17:00 U O 'V“IttWOChf Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
16. Mai 17 eginn: U3: r-1s7 r 19. Juli 17 .
Kostenbeitrag: 39,00 € zzgl. MwSt./pro
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person J & /p
Person
1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1
O Mittwoch,  A-Graz [0 Donnerstag, D-Altotting
17. Mai 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr 20. Juli17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person Kostenbeitrag: 39,00 € zzgl. MwSt./pro Person
1-Tages-Geschéftspartner Schulung LG 1 1-Tages-Geschéftspartner Schulung LG 1
O Montag, D-Stuttgart O Mittwoch, D-Altétting
26.Juni 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr 27. Sept. 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person Kostenbeitrag: 39,00 € zzgl. MwSt./pro Person
1-Tages-Geschaftspartner Schulung LG 1
Dienstag, D-Niirnberg - AUSGEBUCHT O Donnerstag, D-Altotting
27. Juni 17 Beginn: 09:30 Uhr — 17:00 Uhr 28. Sept. 17 Beginn: 09:30 Uhr —17:00 Uhr
Kostenbeitrag: 59,00 € zzgl. MwSt./pro Person Kostenbeitrag: 39,00 € zzgl. MwSt./pro Person
Mir wurde das Seminar empfohlen 19. Juli 17 VORANKUNDIGUNG — ENDKUNDENSEMINARE
von: -ull Altstting, Beginn: 19:00 Uhr — 20:30 Uhr
27. Sept. 17 Kostenbeitrag: 10,00 € zzgl. MWSt./pro Person

Zufriedenheitsgarantie: Sollten Sie wider Erwarten kein Gefallen an unserem Thema finden, erstatten wir lhnen die Tagungskosten zurtick.
Bedingung fiir die Teilnahme an LG 2 ist die erfolgreiche Teilnahme an LG 1.

Teilnehmernamen: 1

Teilnehmerdaten

2

Einzugsermachtigung (bitte unbedingt ausfiillen)

VP-Nr. Firma Kontoinhaber
Name, Vorname IBAN

StraRe, Nr. BIC

PLZ, Ort Bank

E-Mail Datum
Telefon Telefax

Datum, Unterschrift Unterschrift

Bei dieser Anmeldung handelt es sich um eine verbindliche Anmeldung. Um unnétige Kosten zu vermeiden, bitten wir darum, Absagen bei bereits vorliegender Anmeldung bis 1 Woche vor Seminarbeginn bei uns
eingehend per Fax oder per E-Mail zu schicken. Bitte haben Sie Verstandnis dafiir, dass wir Ihnen bei nicht rechtzeitiger schriftlicher Absage Stornogebiihren in Rechnung stellen. Selbstverstandlich ist die Vertretung
des angemeldeten Teilnehmers moglich. Die Deutsche Gesellschaft fiir RuhestandsPlanung mbH behélt sich das Recht vor, Seminare abzusagen. Eventuell anfallende Stornokosten (z. B. fiir gebuchte Fliige) sind

jedoch von der angemeldeten Person selbst zu tragen. Fiir die Seminargebiihren, die von Ihrem Konto abgebucht werden, erhalten Sie eine Rechnung.

Deutsche Gesellschaft fiir

RuhestandsPlanung

Stand: 28.06.2017 — Anderungen vorbehalten

Glaubiger-ID: DE51 ZZZ0 0000 7459 51



Deutsche Gesellschaft fir
RuhestandsPlanung

Die Alternative zu Private Banking

Krisenwahrung, Panikmache, Geschaftemacherei
oder kluge Vermogensstreuung?




Umsatzwunder Edelmetall?

Krisenwahrung, Panikmache, Geschaftemacherei oder kluge Vermogensstreuung?

Hamsterkaufempfehlungen, Brexit, Staatsverschuldung, LVRG, MiFID
. Die Liste der Negativmeldungen fir Makler und Anleger ist endlos.
Finanzdienstleister und Kunden suchen sichere Losungen!

Edelmetalle, allen voran Gold, lassen sich in Krisenzeiten, gerade
bei vermdgenden Kunden, scheinbar mit groBem Erfolg verkaufen.
Wenn alles andere was der Finanzdienstleister anbietet versagt, die
Themen Gold und Krisenwahrung ziehen fast immer, um einen neu-
en Kunden, oder einen Kunden aufs Neue zu gewinnen.

Sie fragen sich:

» Wie kann man mit Silber mehr Gold kaufen?

»  Wie funktioniert Edelmetall als echte Anlageklasse
(Drei Speichen Regel der Reichen)?

» In wenigen Jahren sind weltweit die Silbervorkommen
zu Ende, was passiert dann mit dem Silberpreis?

» Was ist bei einer tatsachlichen Krise, bei der es um lhre
Existenz und die Ihrer Kunden geht, die sicherste Lagerstelle
flr Edelmetalle in Europa?

» Wie integrieren Sie Edelmetalle serids in die Ruhestands-
planung?

» Wie lassen sich fiir den Kunden die extremen
Preisdifferenzen zwischen An- und Verkauf verringern?

»  Wie kénnen Sie Ihr Gold/Silber ohne Aufwand zu Top
Konditionen wieder verkaufen?

» Wie kaufen Sie Silber mehrwertsteuerfrei, und auch frei
von der Differenzbesteuerung? Gunstiger als bei jeder Bank?

»  Wie kann man mit Silber gute Bestandsprovisionen
verdienen?

» Gibt es den seridsen Silber-Sparplan zur
Vermogensbildung?

» Warum Experten Gold/Silber nur bei den anerkannten

Scheideanstalten kaufen?

Wie erzielen Sie mehrwertsteuerfreie Provision,

ohne Stornohaftung?




Lehrgangsbeschreibung

Lehrgang 1 (LG 1)

»
»
»
»
»
»
»
»
»
»

Darum ist Silber der kommende Megatrend
Beratungspraxis

Wie Sie mit Silber mehr Gold kaufen

Gold wird gehortet, Silber wird verbraucht
Erweiterung der Gewerbeanmeldung

Vorteile von physischem Silber gegentber ETF
Kostenstruktur-Provisionen

Cost Average Effekt

Gold-Silber-Ratio

Intuition statt Marketing

Lehrgang 2 (LG 2)

»
»
»
»
»
»
»
»

Steuerfreie Sachzulagen fur Arbeitnehmer
Unternehmermodell

Tippgeber - Aufbau einer Vertriebsorganisation
Kunden- und Vermittlerakquise

Aufbau eines Endkundenseminars
Kontoeroffnung - Plattform

Verkaufsordner

Vertiefung

Bedingung fiir die Teilnahme
an LG 2 ist die erfolgreiche Teil-
nahme an LG 1.

Schulungstermine und Schu-
lungsorte sehen Sie auf dem
beiliegenden Anmeldeformular.

Zufriedenheitsgarantie:
Sollten Sie wider Erwarten kein
Gefallen an unserem Thema
finden, erstatten wir lhnen die
Tagungskosten zurlick.

Es ist eine Tagungspauschale

pro Tag und Person zu bezahlen.
Preise sehen Sie auf dem Anmel-
deformular.




Referenzen

Jirgen Betz, Ruhestandsplaner

,,Gold und Silber ist seit Jahrtausenden bekannt und gerade deshalb ist es die
sicherste Anlage seit jeher. Als Schutz fiir eine Krise oder Inflation eignen sich diese
Edelmetalle besonders. In der heutigen Zeit wird Silber als Anlage bevorzugt, da es
im Gegensatz zu Gold, industriell um ein mehrfaches genutzt und somit verbraucht
wird. Die bekannten Silbervorkommen werden in den néichsten 10 - 15 Jahren er-
schépft sein und die Nachfrage nach dem Edelmetall, durch seine (iber 40.000
Anwendungen, wird extrem steigen. Als Anleger habe ich aufserdem Sicherheit
durch die Lagerung im Zollfreilager im Gotthardmassiv der Schweiz. Jederzeit durch
ein Onlinedepot einsehbar und in jeder beliebigen Wéhrung auszahlbar.”

Christine Obermair

,Seit 3 Monaten vertreibe ich Silber und habe festgestellt, dass der Bedarf und das
Interesse bei meinen Kunden extrem grofs sind. Die Bevélkerung glaubt nicht mehr
an den Bestand des Euros, darum sucht sie nach Mdglichkeiten das erarbeitete Ver-
maégen zu schiitzen. Silber gibt ihnen Sicherheit.”

Kontakt

Deutsche Gesellschaft fiir RuhestandsPlanung mbH
Martin-Moser-Str. 27
84503 Altotting

T: 0049 (0) 8671 9641-0

F: 0049 (0) 8671 9641-15
info@dgfrp.de
www.deutsche-ruhestandsplanung.de
www.mit-silber-mehr-gold-kaufen.de





